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M1. 기업에게 B2B 가격협상이 왜중요한가?

M2. B2B 가격협상에영향을미치는요인

M3. B2B 가격협상의구조와실무적용

M4. B2B 가격협상전략과가격협상필살기 10 가지

M5. 실전 B2B 가격협상실습

: [ ]

• ( )

• ( )

B2B 5~10%

, 100% , 3 300% .

, , , , 

, , B2B 

주1) 영업이익률은한국은행경제통계국기업통계팀발표 23.3/4분기산업평균매출액영업이익률(4.0%) 기준임

주2) 매출원가와판매및관리비가증감없이동일하다는조건에서순수하게가격협상에의한상승효과만을의미함

자세한내용은홈페이지(www.NegoConsulting.com) 참고바랍니다. 

• Tel : 031.283.2131
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